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Narasumber 1  

1. Apa itu BMT UGT Sidogiri? 

2. Bagaimana asal mula didirikannya BMT UGT Sidogiri? 

3. Bagaimana latar belakang dan tujuan didirikannya BMT UGT Sidogiri? 

4. Bagaimana penerapan sistem pelayanan penjualan pribadi (jemput bola) di 

BMT UGT Sidogiri?  

5. Bagaimana proses pengajuan pembiayaan di BMT UGT Sidogiri? 

6. Apa saja langkah yang dilakukan BMT dalam meminimalisir risiko 

pembiayaan? 

7. Bagaimana tingkat kolektabilitas pembiayaan di BMT UGT Sidogiri? 

8. Bagaimana pengendalian nasabah/anggota yang mengalami kemacetan? 

9. Apakah efektif penerapan penjualan pribadi (jemput bola) dalam 

meminimalkan risiko pembiayaan? 

 

Narasumber 2  

1. Alasan mengapa memilih BMT UGT Sidogiri untuk membantu 

permasalahannya? 

2. Permasalahan apa yang dihadapinya? 

3. Bagaimana sistem kinerja BMT UGT Sidogiri dalam melakukan 

pendampingan terhadap permasalahan yang terjadi? 
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