BAB VI

PENUTUP

A. Kesimpulan

bab

Berdasarkan data yang diperoleh dan hasil analisis yang telah diuraikan di

sebelumnya tentang Analisis Kelayakan Bisnis Efisiensi Dalam

Meningkatkan Pendapatan Usaha Pedagang (pedagang buah menetap/kios dan

pedagang buah semi menetap/mobil pick up di Pasar Ngemplak Tulungagung,

maka dapat ditarik kesimpulan sebagai berikut:

1.

Proses kelayakan bisnis pedagang buah menetap/kios dan pedagang
buah semi menetap/ mobil pick up di pasar Ngemplak Tulungagung
memiliki cara masing-masing dalam menerapkan usaha dagang buah yang
layak mereka selalu membersihkan tempat mereka berdagang, menjual buah
dengan kualitas yang baik. Dengan melakukan pemilihan lokasi berdagang
di pasar Ngemplak ini tentunya semakin banyak peluang keuntungan yang
di dapat oleh para pedagang buah karena lokasi pasar Ngemplak
Tulungagung ini yang sangat strategis, selain itu pedagang perlu
menciptakan loyalitas dan kepuasan konsumen dengan menjaga komunikasi
yang baik dan ramah dengan konsumen agar konsumen merasa lebih
akrab dengan pedagang, melayani dengan tanggap serta menanamkan nilai
kejujuran dalam berdagang dengan demikian maka akan membuat

konsumen untuk tetap berlangganan dan memberikan
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keuntungan tersendiri bagi kedua belah pihak. Untuk menghadapi
kenaikan buah dari pemasok biasanya pedagang mengurangi jumlah
pembelian di tengkulak tanpa mengurangi jenis buah, ada juga pedagang
yang mencari pemasok buah dengan harga miring untuk kulakan.

Efisiensi yang dilakukan oleh pedagang buah menetap/kios dan
pedagang buah semi menetap/mobil pick up di pasar Ngemplak
Tulungagung salah satunnya pemilihan lokasi yang strategis, pemilihan
lokasi yang strategis ini akan memicu keuntungan yang banyak, selain itu
pedagang juga tidak perlu berkeliling dan berpindah tempat untuk menjual
buah dagangan mereka. Kendala yang dialami oleh pedagang buah adalah
pada saat musim penghujan berdampak pada sepinya pembeli, kondisi ini
tentunya mengakibatkan kualitas buah memburuk bahkan membusuk karena
tidak laku, untuk meminimalisir hal ini biasanya pedagang akan
memberikan diskon potongan harga kepada pembeli.

Untuk memaksimalkan keuntungan pedagang buah mencari pemasok
yang menjual buah dengan harga yang miring tetapi kualitas bagus, ada juga

pedagang yang memilih memperbanyak jenis buah yang dijual.
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3. Proses kelayakan bisnis dan efisiensi dalam upaya meningkatkan
pendapatan bagi pedagang buah di Pasar Ngemplak Tulungagung salah satunya
dengan meningkatkan mutu produk untuk menghadapi persaingan yakni dengan
berpikir kreatif untuk mengembangkan usaha tersebut, selalu memperhatikan
risiko dan menghadapi secara bijak untuk mencari solusi. Dengan
memperhatikan hal-hal yang demikian maka akan tercipta pelanggan yang setia
dan tentunya akan meningkatkan keuntungan bagi pedagang buah menetap/kios
dan pedagang buah semi menetap/mobil pick up di pasar Ngemplak

Tulungagung.

. Saran

1. Bagi Pedagang Buah menetap/Kios dan Pedagang Buah semi
menetap/mobil pick up di Pasar Ngemplak Tulungagung.

a. Pedagang diharapkan terus mampu menerapkan kelayakan bisnis dan
efisiensi dalam berdagang untuk mengembangkan usaha dagang agar
meningkatkan pendapatan.

b. Peningkatan kualitas produk dan memperhatikan risiko agar dapat
bersaing dengan pedagang yang sejenis.

2. Bagi Akademik
Penelitian ini diharapkan dapat menjadi bahan referensi dan
dokumentasi bagi pihak kampus untuk bahan acuan penelitian yang akan
datang.

3. Untuk Peneliti Selanjutnya
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Dari hasil penelitian ini diharapkan dapat dijadikan sebagai bahan
rujukan maupun kajian selanjutnya yang berkaitan dengan permasalahan
yang sama sehingga dapat menyempurnakan hasil penelitian yang sudah

penulis teliti.



