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BAB VI 

PENUTUP 

A. KESIMPULAN 

Berdasarkan hasil penelitian dan pembahasan, maka dapat disimpulkan 

dari hasil penelitian tersebut sebagai berikut: 

1. Pendekatan analisis SWOT dalam meningkatkan omzet penjualan 

produk pada UD Berkah Tani Rejotangan Tulungagung.  

Analisis yang menggunakan metode SWOT merupakan analsis 

yang menggambarkan dua faktor dalam satu perusahaan, faktor 

tersebut merupakan faktor internal yang terdiri dari kekuatan 

(Strenght) dan kelemahan (Weakness) bagi perusahaan. Sedangkan 

faktor eksternal disini terdiri dari peluang (Opportunites) dan ancaman 

(Threats) yang akan berpengaruh terhadap keberlangsungan hidup bagi 

perusahaan. Strategi SWOT yang digunakan untuk meningkatkan 

omzet penjualan jagung sebagai bahan pakan ternak pada UD Berkah 

Tani Rejotangan Tulungagung ada 4 strategi yaitu: strategi SO, WO, 

ST dan WT. 

2. Strategi yang tepat dalam meningkatkan omzet penjualan pada UD 

Berkah Tani Rejotangan Tulungagung. 

Strategi yang cocok digunakan dalam meningkatkan omzet 

penjualan jagung sebagai bahan pakan ternak pada UD Berkah Tani 

adalah strategi SO. Strategi SO yang diterapkan pada UD Berkah Tani 

Rejotangan Tulungagung adalah : 
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a) Mengutamakan kualitas dengan melihat daya beli 

permintaan konsumen. 

b) Mempertahankan harga yang terjangkau agar tidak kalah 

saing dengan perusahaan lain yang mengeluarkan produk 

yang sama. 

B. SARAN 

Berdasarkan kesimpulan dari hasil penelitian, maka peneliti menyarankan 

sebagai berikut: 

1. Bagi Perusahaan UD Berkah Tani 

Dari pembahasan yang telah peneliti uraikan, maka untuk 

meningkatkan omzet penjualan pada UD Berkah Tani Rejotangan 

Tulungagung, hendaknya untuk meningkatkan produksi pada saat 

musim penghujan, sehingga ketika berada difase musim penghujan 

kualitas dari produk tidak akan berkurang. Dan perlu memberikan 

wawasan kepada para karyawan agar para karyawan tidak asal-asalan 

dalam memilih produk yang berkualitas bagus dengan produk yang 

berkualitas sedang, sehingga tidak mengecewakan para konsumennya. 

2. Bagi Akademik 

Penelitian ini dapat digunakan bahan referensi dan 

dokumentasi bagi pihak kampus sebagai bahan acuan untuk penelitian 

yang akan datang dan dapat memberi sumbangan kepustakaan di 

FEBI. Selain itu  diharapkan pihak kampus menambah referensi baik 
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berupaka buku-buku maupun jurnal yang terkait dengan omzet 

penelitian. 

3. Bagi Peneliti Selanjutnya 

Dalam penelitian ini jumlah data yang digunakan masih relativ 

sedikit, sehingga dianjurkan dalam penelitian selanjutnya dapat 

menggunakan data yang lebih banyak lagi, sehingga hasil penelitiannya 

lebih baik . 

  


