BAB VI

PENUTUP

A. Kesimpulan

Berdasarkan dari uraian dan pemaparan hasil penelitian ini dapat

ditarik kesimpulan, sebagai berikut :

1. Kontribusi merupakan hal yang sangat berpengaruh terhadap
perkembangan UMKM Maju Lestari ini, hal tersebut karena
dalam kontribusi terdapat hubungan antar pihak UMKM dan
pihak masyarakat lingkungan. Untuk kontribusi UMKM Maju
Lestari terhadap masyarakat adalah UMKM dapat menciptakan
lapangan pekerjaan. hal ini tentunya secara tidak langsung
UMKM bisa menekan angka pengangguran. Apalagi UMKM
Maju lestari ini mengambil karyawan dari masyarakat sekitar
saja, mereka berharap dengan mengambil tenaga kerja dari
sekitar UMKM untuk pendapatan bisa mengalami kenaikan.

2. Dalam segi pemasaran pada usaha jajanan merupakan hal yang
sangat penting, sebab dari situ pendapatan akan mengalir.
Untuk pemasaran UMKM Maju lestari mereka membuat
inovasi-inovasi pada produk jajanan, mereka membuat
beraneka ragam rasa yang awalnya hanya rasa original

sekarang mereka menambah dengan rasa lain seperti jagung
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manis, pedas, balado, keju dan lainnya. UMKM ini juga
bekerjasama dengan para sales makanan, mereka dating dari
luar Trenggalek seperti Malang, Madiun, Kediri, Blitar dan
kota lain di Jawa Timur, mereka berharap dengan adanya sales
disini bisa menambah pendapatan. Kemudian juga toko ini
membuat trobosan yaitu dengan menyediakan taster jajanan
untuk jajanan mereka, jadi konsumen sebelum membeli jajanan
atau tidaknya, dalam hal ini pembeli akan merasa nyaman dan
merasa puas atas pelayanan.

UMKM Maju Lestari juga memiliki faktor pendukung dan

penghambat dalam menjalankan usahanya, faktor pendukung

diantaranya :

a. Dalam permodalan, dalam hal ini UMKM Maju Lestari
mendapatkan suntikan modal dai pemerintah daerah
disamping modal juga memberikan barang operasional
seperti meja etalase, spnduk, alat penggorengan dan
lainnya, dan juga mendapat pinjaman dana tanpa jaminan
dari perusahaan BUMN yaitu PT.Jasa Tirta.

b. UMKM juga mendapat pelatihan khusus dari pemerintah
daerah melalui Disperindag terkait dalam pengoperasian

usaha, seperti penggorengan, pengemasan dan pemasaran.
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c. Usaha ini sudah mendapat sponsor dari salah satu
perusahaan rokok terbesar yaitu PT.Gudang Garam tbk,
mereka memberikan dana juga barang operasioanal seperti
plank nama, etalase dan sebagainya yang intinya dengan
adanya sponsor kuat ini bisa mengahrumkan nama baik
UMKM.

Kemudian juga menghadapi faktor hambatan
diantaranya: pertama, pemasaran bahwa dalam pemasaran
mereka mengandalkan daripada konsumen itu. Mereka harus
berpikir keras bagaimana supaya pelanggan tetap ada untuk
seharinya, kedua produk, bahwa produk jajanan disini
memiliki masa kadaluarsa, dimana pihak UMKM harus benar-
benar pintar dalam mengurangi dan menambahi stok jajanan
biat tidak mengalami kerugian, ketiga SDM, tingkat SDM di
sini masih rendah, sebab latarbelakang masyarakat sini adalah
petani juga sebagai ibu rumah tangga. Dalam hal ini mereka
masih minim pengetahuan dan kurangnya wawasan terhadap

dunia bisnis.

B. Saran
Sebelum penulis mengakhiri, penulis ingin  menyampaikan
beberapa hal sebagai pesan terkait pembahsan dan untuk peneliti

selanjutnya :
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1. Bagi Akademis
Peneliti ini diharapkan dapat menjadi bahan referensi dan menambah
khazanah keilmuan yang ada di IAIN Tulungagung. Dan diharapkan
pihak kampus untuk lebih lagi dalam menyediakan referensi terkait
buku-buku  ekonomi. Dengan demikian diharapkan akan
mempermudah referensi untuk penelitian selanjutnya.

2. Bagi Institusi Terkait
Bagi pihak UMKM Maju Lestari diharapkan lebih lagi dalam membuat
inovasi-inovasi lain dan tetap tekun, rajin, dalam menjalankan bisnis
ini. Terkait hambatan dalam usaha itu pasti, tetapi hadapi dengan
tenang, lakukan evaluasi dan cari jalan keluarnya.

3. Bagi Peneliti selanjutnya
Bagi peneliti selanjutnya diharapkan dapat dijadikan rujukan dan
sumber kajian yang berkaitan dengan permasalahan yang sama
sehingga diharapkan dapat menyempurnakn hasil dari penelitian yang

sudah diteliti.



