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BAB VI 

PENUTUP 

A. Kesimpulan 

Berdasarkan uraian diatas mengenai analisis bauran pemasaran dalam 

meningkatkan penjualan produk gadai emas di BPRS Mandiri Mitra Sukses 

Gresik, dapat di simpulkan bahwa penerapan bauran pemasaran pada BPRS 

Mandiri Mitra Sukses Gresik ada beberapa macam: 

1. Produk 

Produk yang dilayani di BPRS Mandiri Mitra Sukses Gresik ada berbagai 

macam diantaranya Simpanan IB, Deposito IB, dan Pembiayaan IB.. 

Untuk produk pembiayaan meliputi: Murabahah Ekpress Dalam Pasar, 

Murabahah Palugada (Konsumtif) Dalam Pasar, Pembiayaan Reguler 

Umum Untuk Pengusaha Dan Pribadi (Karyawan Dan Pegawai), 

Murabahah Roda Dua (Kepemilikan R2), Pembiayaan Gadai Emas. 

Namun yang paling banyak diminati oleh masyarakat adalah pembiayaan 

murabahah karena prosesnya mudah dan cepat untuk mendapatkan dana. 

2. Harga 

Harga yang ditetapkan yaitu dengan menetapkan harga emas mempunya 

standarisasi harga nilai, dengan batas maksimum yang diberikan kepada 

nasabah nilai limitnya 92% dari nilai taksir. Penetapan ujroh dari produk 

gadai emas yaitu 1% dari total pembiayaan per 15 hari, 2% per satu bulan 

tanpa biaya administrasi. 
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3. Tempat 

BPRS Mandiri Mitra Sukses Gresik terletak di pusat kota gresik tepatnya 

di  Jl. Kartini No. 7 Ruko Andalusia Square Blok A2 Gresik, jika dilihat 

letak geografisnya BPRS Mandiri Mitra Sukses Gresik cukup strategis 

karena dekat dengan akses jalan raya dan terletak pada perkotaan, 

sehingga mudah dijangkau dengan nasabah dan calon nasabah. 

4. Promosi 

Strategi promosi yang dilakukan BPRS Mandiri Mitra Sukses Gresik 

yakni meliputi, penyebaran brosur, benner, promosi mulut ke mulut, 

grebeg pasar dan cuci emas gratis. 

Peranan bauran pemasaran sendiri merupakan hal terpenting bagi 

kelangsungan usaha utama dalam meningkatkan volume penjualan produk 

gadai emas. dimana masing-masing komponen tersebut memiliki peran yang 

berbeda akan tetapi masing-masing komponen bauran pemasaran merupakan 

satu kesatuan yang mempunyai peran dalam melaksanakan pemasarannya. 

Dan setiap komponen akan dimanfaatkan oleh BPRS Mandiri Mitra Sukses 

Gresik dalam rangka meningkatkan volume penjualan produknya, terutama 

produk gadai emas. 

B. Saran 

1. Bagai Akademis 

Untuk bisa dijadikan salah satu referensi dan informasi tentang 

manajemen pemasaran dan gadai emas syraiah. 
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2. Bagi BPRS Mandiri Mitra Sukses Gresik 

Penelitian ini diharapkan berguna bagi Bank Pembiayaan Rakyaat 

Syariah Mandiri Mitra Sukses Gresik sebagai bahan pengambilan 

keputusan di bidang manajemen pemasaran dalam meningkatkan volume 

penjualan produk gadai emas. 

Penelitian yang saya lakukan pada Bank Pembiayaan Rakyaat 

Syarian Mandiri Mitra Sukses Gresik mengenai Manajemen Pemasaran 

dalam penjualan produk gadai emas sudah bagus, akan tetapi harus di 

tingkatkan lagi dan di pertahankan. 

3. Bagi peneliti yang akan datang 

Untuk peneliti yang akan datang bisa dijadikan salah satu referensi 

dan sumber informasi dan disarankan untuk meneliti dalam kajian yang 

sama sesuai dengan manajemen pemasaran dalam produk gadai emas 

dengan mengembangkan hasil dari penelitian ini dengan judul yang 

berbeda. 

 


