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MOTTO 

َهُ  مَنْ أَحَبَّ أَنْ يُ بْسَطَ لَهُ فِي ريزْقيهي، وَيُ نْسَأَ لَهُ فِي  لْ رَحِي  أثَرَيهي، فَ لْيَصي

“Barang siapa yang ingin diluaskan rezekinya dan dipanjangkan umurnya, maka 

hendaklah ia menyambung silaturahmi” 

(H. R Bukhari dan Muslim) 

“Kesetiaan bukan lahir dari sekali perjumpaan, melainkan dari silaturahmi yang terus 

diupayakan.” 

“Biarkan syukur menjadi nafas dalam setiap langkah, agar setiap lelah tak kehilangan 

arah.” 

 

  


